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In House Training

Program Lengkap & Komperhensif yang
di Desain Khusus untuk Bidang
Penjualan

Dapatkan pilihan Learning Journey Pembelajaran yang
lengkap berdasarkan kebutuhan Kompetensi Peserta,
yang dibagi menjadi :

n CAPABILITY LEVEL 8 FUNCTIONAL

Dikelompokkan berdasarkan level kemampuan dan Dikelompokkan berdasarkan jenis fungsi pekerjaan
tanggung jawab dalam organisasi. dalam organisasi.

BASIC
Pembelajaran dasar untuk membangun
LEARNING
EXCELLENCE

pengetahuan dan keterampilan fundamental.
\ it
MANAGERIAL
Penguatan kemampuan manajerial untuk
memimpin strategi dan mencapai hasil bisnis.

(/’ SPECIFIC FUNCTIONAL

Modul yang dirancang khusus untuk fungsi
tertentu yang membutuhkan keahlian teknis

atau pengetahuan khusus.

NON SPECIFIC FUNCTIONAL

Modul yang bersifat lintas fungsi dan @
relevan untuk berbagai peran di dalam

organisasi.

8 SUPERVISORY @
S'8 [t
Rasakan manfaat pengalaman Proses Belajar Best Practice

Model kami dengan mengacu kepada Standard Metode,
diantaranya :

Learning Identification yang Delivery berdasarkan
lengkap Spesialisasi Chanel Penjualan

TRAINING
REPORT




Modul Training
Program ..

In CAPABILITY LEVEL = ZSEEE P

Building Winning Sales Mindset

2 Days Program Excellent Salesmanship

Practical Selling Skill for B2B

Practical Selling Skill for B2C/Direct Selling

Practical Selling Skill for Digital Selling

Practical Selling Skill for Distribution Selling

Sales Communication Skill

Untuk Detail Sylabus Program,
silahkan HUBUNGI TEAM KAMI :
0819 9188 0999

*Investasi Mulai dari Rp.15jt perhari

*)Syarat & Ketentuan Berlaku
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Basic Sales Supervisory Skill

Leadership Supervisory

Managing & Control Team Effectively

Strategy Execution

Practical Selling Skill for Supervisor
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Untuk Detail Sylabus Program,
silahkan HUBUNGI TEAM KAMI :
0819 9188 0999

*Investasi Mulai dari Rp.18jt perhari

*)Syarat & Ketentuan Berlaku




.........

2 Days Sales Leadership Program

Becoming an Effective Sales Leader

Strategic Selling Skill

Sales Leader as a Coach

Infield Coaching for Leader

Managing & Development Team

\ m Untuk Detail Sylabus Program,
silahkan HUBUNGI TEAM KAMI :

\ 0819 9188 0999

*Investasi Mulai dari Rp.22,5Jt perhari

*)Syarat & Ketentuan Berlaku
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Excellent Modern Trade Management

Q

Retail Selling Excellent

Territory Management

Chanel Management

Digital Selling Strategy

Customer Relation Management

Specific Func.

Distributor Management

B2B Prospecting Skill

Untuk Detail Sylabus Program,
silahkan HUBUNGI TEAM KAMI :
0819 9188 0999 2060

*Investasi Mulai dari Rp.15 Jt s.d
35Jt perhari

*)Syarat & Ketentuan Berlaku
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Consultative Selling Skill

Value based Selling

Transactional Selling

Relationship Selling

Sales Presentation Skill

Managing Relation in Sales

Handling Objection

Negotiation Skill

Advance Negotiation
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Persuasive Sales Negotiation

Sales for Non Sales Program

Marketing for Sales People

Untuk Detail Sylabus Program, *Investasi Mulai dari Rp.15 Jt s.d 35Jt perhari
silahkan HUBUNGI TEAM KAMI :  )svarat& Ketentuan Berlaku
0819 9188 0999



Bagaimana secara Efektif

mengetahui Program yang cocok

untuk Team Penjualan saya ?

piih Program ([ ICEXTREEND

Jika Anda ingin meningkatkan Kompetensi Tim Penjualan Anda
berdasarkan level Pekerjaannya, mulai dari Staff sampai dengan Manager Level
program ini bisa di implementasikan untuk berbagai Industri. Diskusikan

dengan Tim kami Program mana kira-kira yang cocok untuk Organisasi Anda !

Pilih Program [ IIETETID

Jika Anda ingin meningkatkan Kompetensi/kemampuan Tim Penjualan
Anda secara Khusus baik secara Skill maupun berdasarkan Industri bisnis Anda
secara spesifik , maka Anda bisa memilih Program-program di kelompok
SPECIFIC FUNCTIONAL. Program kelompok ini di design berdasarkan
Industri/kategori Industri khusus seperti FMCG, Retail Distribution, Digital
Selling, B2B industri khusus, dll.

Selain itu , Program NON SPECIFIC FUNCTION di design berdasarkan Skill-skill
Khusus yang dibutuhkan , dan masih aplikatif untuk berbagai macam
Industri/kategori bisnis maupun level peserta. Kami memastikan semua Design
Pembelajaran Program Training SellingPro menggunakan Based Practice

Model yang selalu aplikatif di Industri Anda..



Profil Fasilitator

Member of

International Coach Federation

Wahyu Purnomo

Head Consultant & Sales Trainer

Praktisi bidang penjualan sejak 1999 dengan pengalaman di berbagai
Local dan Multinational Company, Expert di Sales Operational, Sales
Management & Strategy di berbagai Bidang Industri.

Mulai mendalami Bidang Learning & Development serta Sales
Consulting Service sejak 2012, seorang Certified Profesional Coach
ICF, & Certified Black Belt Trainer, dengan pengalaman membantu
ratusan perusahaan di Indonesia dalam peningkatan Sales
performancenya.

Muhammad Irsan
Learning Consultant

Praktisi bidang Learning & Development sejak dengan pengalaman
lebih dari 22 tahun, Certified NLP Practicioner, Expert dibidang
penyusunan design pembelajaran dan Experiential Learning.

Ryan Mauladi

Program Manager & Learning Consultant

Praktisi bidang Learning & Development, dan berpengalaman di
beberapa Multinasional Company, Expert di Area Learning Design,
Coaching Program dan Digital Marketing.

Citra Ayu Eka
Profesional Trainer

Praktisi bidang pelatihan Penjualan dengan pengalaman lebih dari
12 Tahun di beberapa Retail Company dengan spesialisasi Direct
Selling, Sales Counter, Sales Promotion & Grooming

Latar belakang Citra Ayu sebagai seorang internal Trainer di
Perusahaan-perusahaan seperti Martha Tilaar Group, Kalbe dan
beberapa Perusahaan lainnya mengukuhkan kompetensinya
sebagai Spesialis Trainer Penjualan di Indonesia



Profil Fasilitator

Willy Premadi

Learning Consultant

Praktisi penjualan dengan spesialisasi di industri B2B, dengan
Pengalaman di Bidang B2B mulai dari Industri teknik sampai dengan
Bahan bangunan, pernah menduduki Viice president Sales di salah
satu B2B Building Material Company, serta berpengalaman menjadi
profesional trainer lebih dari 7 tahun

Era Bianto

Sales Trainer

Praktisi bidang Penjualan dengan spesialsiasi FMCG, Consumer
Product dan berpengalaman di Sales Academy salah satu
perusahaan Multinasional

Berpengalaman pengembangan People Development Sales, serta
melatih Sales team
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N\ SellingPro

Perlu Solusi untuk peningkatan
Performance Organisasi Anda ?

Konsultasikan Dengan Tim
Kami Segera'!

Villa Indah Permai
Ruko Greenwood C1 No 23
Teluk Pucung, Bekasi Utara
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